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新甘肃·甘肃日报记者 杜雪琴

“您为什么会选择苹果产业？”——在兰州市平

凉路“静宁苹果”专卖店里，面对记者的问题，刚获评

2025 年度“感动甘肃·陇人骄子”的田积林并未急着作

答。他俯身从箱子中取出一颗红润透亮的苹果，递了过来。

这位皮肤黝黑的西北汉子，全无龙头企业董事长的

派头，倒像一位地道的老果农。

然而，正是这双布满老茧的手，改写了一枚小苹果

的命运——让曾经每斤仅售 3元的静宁苹果，卖到 20

元一颗，并带领万千乡亲从黄土里刨出了“金疙瘩”。

静宁是“全国苹果规模栽培第一县”。一棵

棵苹果树，承载着静宁人从“苦瘠甲天下”到

“果香飘世界”的奋斗史诗。田积林——

这位产业带头人，以半生坚守，在这

片土地上书写了“苹果生金”的

动人篇章。
田积林（左二）四代人在果园里。 本版图片由受访者提供

田积林查看苹果长势。

以前每斤只能卖3元的静宁苹
果，如今也能卖上好价格了

“一斤苹果能卖 20元？”

2013 年，田积林在北京出差逛超市的时

候，无意间瞥见超市货架上美国蛇果每斤售价

高达 20元。

而家乡的静宁苹果，每斤售价仅 3元，巨大

价差刺痛了他。

“我花 20 元买了两颗蛇果，又花 3 元买了

两颗静宁苹果，就想尝尝有啥区别。”

“尝来尝去，还是静宁苹果好吃。”田积林

说道。那时候静宁苹果虽说已经小有名气，但

宣传跟不上，大家也没太强的品牌意识，再加

上没有高端的销售渠道，常常陷入“好果卖不

出好价”的困境。

那一刻，他立下宏愿：“一定要让‘黄土生

金’，让乡亲致富！”

返回家乡，田积林依托商贸经验，全身心

扎进苹果产业，立志打响“静宁苹果”品牌。

从收购苹果起步，第一年便收购了 100

多万斤。

2014 年 1 月，首家“静宁苹果”品牌直营

店在兰州开业；8 月，200 余平方米的北京直

营店开门迎客……

“为单一水果开专卖店，大胆而疯狂。”

田积林苦笑，“两个店年亏损近 200 万元，速

度令人咋舌。”

这一亏，就是四年。

“想过放弃吗？”

“明知赔钱，但为了推广品牌，必须这么

做！”田积林说，当城市华灯初上，“静宁苹果”

四字亮起时，“很飒很亮”。

日复一日，年复一年，“静宁苹果”渐入人心。

凭借过硬品质，静宁苹果开始与进口高端

苹果同台竞技。

自 2014 年起，甘肃德美地缘现代农业集

团有限公司累计投入 3000 余万元，在北京、深

圳、兰州、西安等城市设立品牌形象店，开了全

国以单一水果开设品牌实体店的先河。

打造区域公用品牌的同时，田积林精心培

育企业自主品牌“德美果”。

“没有自己的品牌，相当于没有身份证，市

场不认可。”2016年，“德美果”正式注册。

2018 年，平凉市委、市政府在北京推介平

凉特产，田积林更是卖力“吆喝”静宁苹果。

最终，凭借优良品质，静宁苹果“敲开”了国

家体育总局的大门，成功列入国家运动员食谱。

“只要敲开门，就能在市场站住脚。”田积

林说。

稳固线下销售之余，田积林敏锐地捕捉到

电商机遇，成立德美电商中心，构建“网上下

单、线上营销、线下体验”的 O2O模式。

从天猫、京东等传统电商，到抖音、快手等

社交电商，再到直播带货……销售版图持续拓

宽。销售网络深度覆盖北京、嘉兴、深圳等核

心批发枢纽，形成“线下枢纽+线上矩阵”的立

体格局。

通过国际国内展销会、外贸合作、央视及

新媒体宣传、甄选“苹果代言人”等多元途径，

静宁苹果的知名度持续提升。“最贵的一个苹

果能卖到 20 块钱。”田积林自信地介绍，德美

地缘一直深耕高端市场，主打高端精品苹果。

2020 年，“静宁苹果”在新三板挂牌，成为

陇东首家挂牌的公众公司，也是全国首家以地

方特色农产品挂牌的企业，助力传统农业与资

本市场的深度融合。

如今，“德美果”品牌价值达 5.81 亿元，位

列全国苹果企业自主品牌前三，荣获“全国十

大苹果品牌”等多项荣誉；“静宁苹果”入选《中

欧地理标志保护与合作协定》名录，品牌价值

飙升至 181亿元，远销 22个国家和地区。

那个好奇“苹果是什么味道”
的男孩，后来有了万亩生态果园

20 世纪 70 年代的静宁，种苹果的人并不

多。上小学的田积林甚至都没吃过苹果。

“当时上学要路过队里的一片果园。”他回

忆，秋收时节，果香扑鼻。“苹果到底什么味

道？”着实让他惦记了好长时间。

母亲得知后，用一个鸡蛋换来一颗苹果，

切成四块，分给四个孩子。“我是老大，最大的

一块给了我。”

再讲起这个故事时，田积林与记者坐在兰

州平凉路专卖店里，满屋果香。

“儿时的味道真香真甜，我心里许了愿：长

大种几棵苹果树。”

不承想，这个愿望不仅实现了，更做成了

一番大事业。

在从事苹果经销的过程中，田积林发现，

本地传统果园机械化水平低，种植管护费时

又费力。

他深知，想要深耕高端苹果市场，就必须

先实现果园种植的现代化、智能化与机械

化。于是，他下定决心打造属于自己的标

准化果园。

为了精进种植技术，田积林带领团队

奔走于国内外各地，潜心学习先进的果树

培育和果园管理经验。

2015年，他信心满满地在城川镇流转

了 500 亩土地，引进进口苗木，建设现代

化果园。

然而，现实给了他重重一击。

进口苗木一株 100 元，成活率却不

到一半。

“必须自己育苗。”发现价格昂贵的进口

苗木并不适应当地物候条件，田积林又开始

琢磨培育苗木、改良土壤。

“静宁苹果”虽享誉全国，但传统乔化种植

模式却存在“树体高大、结果晚、费人力、光照

差”等短板，制约着产业发展。

面对瓶颈，田积林带队赴“矮化密植之

乡”——陕西千阳县取经。

“很多人不理解，静宁人种了几十年苹果，

还要去外地学？”这次考察，让大家看到了“矮

化密植、早果丰产”的巨大潜力。

为从源头上确保质量，田积林邀请西北

农林科技大学马锋旺、赵政阳等业内顶尖专

家，推广水肥一体化、智慧云监测、绿色防控

等技术。投资 2300 万元建成 200 亩“甘肃省

国家苹果种苗繁育基地”，年繁育优质矮化苗

木 50 万株。

面对盐碱地难题，他联合高校攻关，成功

研发盐碱地苹果嫁接栽培技术，并获得国家发

明专利。

十余年来，田积林累计投入近 8 亿元，用

于科技研发、种苗组培、生态种植、冷链贮运

与精深加工。在核心产区，他率先建成万亩

现代生态果园和总容量 5 万吨的现代化仓储

物流园。

同时，配备 6条光电智能分选线，能对苹果

大小、色泽、甜度等指标精准检测分级；投资

5600 万元建成的静宁苹果科创馆，集展示、推

广、体验于一体，成为产业“科技名片”。

走进万亩现代生态果园，与传统果园截

然不同的景象映入眼帘：1.0 米×3.5 米的宽

行窄株设计，让果园更通风更透光；高纺锤

形修剪和立架栽培，便于机械化作业与田间

管理；每亩 190 株的种植密度，是传统果园的

3 倍以上。

“过去种苹果是‘人种天养’，靠经验、看

天气；现在是‘数据种果’，靠科技、凭数据。”

田积林介绍，果园搭建了智慧农业云管理系

统，传感器实时监测土壤墒情、气象变化和

病虫害情况，数据同步至云端平台，农技人

员通过手机或电脑就能实现精准灌溉、定量

施肥与科学防控，全程可追溯，彻底补齐了

传统农业的短板。

得益于先进技术与管理模式，矮化密植

果 园 实 现“ 一 年 栽 种 、两 年 量 产 、三 年 丰

产”。丰产后亩产约 6000 斤，是传统乔化果

园的 2 倍；亩均年产值约 3 万元，优果率提升

至 85%以上。

在掌握核心种植技术后，田积林团队持续

引进瑞雪、瑞阳、蜜脆、维纳斯黄金等国内外名

优新品种，经本土化培育改良，迅速敲开高端

市场大门，让静宁苹果实现从“数量型”到“质

量型”的蜕变。

企业做大不算本事，带着乡亲
一起致富才是真本事

“企业做大不算本事，带着乡亲一起致富

才是真本事。”这是田积林常挂在嘴边的话。

2014 年，他毅然放弃深耕多年的商贸领

域，转身投而苹果产业，就是为了让家乡果农

的好果子能卖出好价钱。

“企业做大了，就是社会的。不能让老乡

背着苹果找不到婆家。”他深知，产业要稳、农

户要富，首先得给果子的销路和价格托住底。

为此，德美地缘主动与农户签订收购协议，以

高于市场价每斤 0.5 元至 1 元的标准保底收

购，给农户的收入上了一道“安全锁”。

在此基础上，他引入“订单农业”理念，构建

起“合作社+基地+农户+终端市场”的完整产业

链：企业统一为农户提供技术指导、优质农资和

销售服务，让农户心无旁骛种好果；企业则集中

力量打通终端渠道，确保果子卖得好。

原本“单打独斗”的果农，就这样被嵌入标

准化产业链，不仅降低了种植风险，“德美果”

的品质也得以始终保持稳定。

“以前是我们求着客商收果子，现在是客

商抢着来要货。”果农马元恒提起这事就赞不

绝口，“老田搞的现代化果园和帮扶模式，是真

的好！”

目前，这一模式已带动万余户果农增收，

建成标准化种植基地 6000 亩，平均每亩增收

超 600 元，让越来越多农户共享产业发展红

利。

解决了“种好果”“卖得出”的问题，田积林

又开始琢磨如何破解“价不稳”的难题。

“种出好果子只是第一步，让果农卖上好

价、摆脱‘果贱伤农’的困境，才是长久之计。”

深耕苹果产业多年，田积林太清楚市场价格波

动对农户的杀伤力，要想让农户收益稳得住，

必须借助金融工具的力量。

2018 年，在县政府和银河期货的推动下，

德美冷链物流园获批成为郑州商品交易所指

定的甘肃省首批、平凉市首家苹果期货交割仓

库，静宁苹果有了进入期货市场的通道。

传统农险保天灾，难保“丰产不丰收”。“保

险+期货”的核心正是为价格“兜底”。

果农向保险公司购买保险，约定排面价。

若现货市场价格低于排面价，差价由保险公司

赔付，保障基本收益；保险公司则向期货公司

购买场外期权“再保险”。

“等于给苹果价格买了份‘下跌险’。”田积

林进一步解释，“价跌了有赔，价涨卖得多，果

农怎么都不吃亏。”

这种模式在静宁已连续实施 7 年，覆盖 18

个 主 产 乡 镇 238 个 行 政 村 ，累 计 惠 及 果 农

20119 户。投保面积 5.56 万亩，承保苹果 6.67

万吨，提供风险保障 5.11亿元。

带着果农致富的同时，田积林始终秉持

“饮水思源，回馈社会”的理念，通过产业、教

育、基金等多维途径，助力乡村振兴。

产业帮扶方面，德美地缘万亩现代生态果园

及冷链物流园为当地提供大量就业岗位，常年吸

纳农民工就业，高峰期日用工量达600余人。

教育帮扶方面，田积林连续十一年举办

“爱心助栋梁，共圆苹果梦”大型助学活动，累

计资助 3000 多名家庭困难学子圆梦大学，鼓

励学子们回报家乡。“自己没上大学，因此更希

望帮助孩子们上学。”

此外，他成立德美扶贫基金会，常态化开

展公益行动，累计帮扶孤寡老人及困难群体

1036人次，发放帮扶资金 3022万元，为数千个

家庭点亮希望。

从国家级龙头企业的崛起，到 5.81亿元品

牌的铸就；从联农带农的担当，到公益助学的

温情……田积林用半生时光深耕一枚苹果，践

行着“把静宁苹果产业做大做强，让更多乡亲

过上好日子”的朴实誓言。
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