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通讯员 刘国庆 尚金兰

当 下 ，陇 南 市 宕 昌 县 迎 来 中 药 材 采 挖 旺

季。薄雾笼罩下的田野里，药农们正俯身田间，

采挖当归，来自省农科院的专家正在田间地头

来回测量测产，呈现出一派繁忙的高寒山区丰

收景象。

经实地测产，在宕昌县阿坞镇别竜村当归

设施育苗基地，采用反季节育苗技术的当归亩

产达到 1301 公斤，而同一地块常规育苗对照亩

产仅为 644.6 公斤，亩增产 656.4 公斤，实现产量

翻番；在八力镇中拉村海拔 2604.6 米的试验田

里，设施育苗当归再创佳绩，亩产达 1403.43 公

斤，较同一地块常规育苗对照 520.6 公斤增产

882.83 公斤，增幅惊人。

“ 通 过 实 地 测 产 ，我 们 发 现 反 季 节 育 苗 技

术 在 大 田 移 栽 后 显 著 降 低 了 抽 薹 率 ，保 证 了

田间植株数量；优质当归比例明显提高，麻口

病等病虫害发生率大幅下降。”省农业科学院

植 物 保 护 研 究 所 研 究 员 漆 永 红 说 ，反 季 节 育

苗 通 过 科 学 调 控 生 长 周 期 ，使 当 归 在 最 佳 环

境 条 件 下 生 长 ，有 效 规 避 了 高 寒 山 区 气 候 条

件 对 药 材 生 长 的 制 约 。 这 一 技 术 创 新 不 仅 解

决 了 传 统 种 植 中 的 技 术 难 题 ，更 实 现 产 量 与

质量的双重提升。

四六分枝莲花头，优质当归喜丰收。八力

镇中拉村种植户张喜娃是这项技术的首批受益

者。“当初县上推广反季节育苗技术时，大家都

不了解、不敢尝试。”张喜娃笑着说，“多亏政府

工作人员上门动员，亲自协调，从何家堡当归育

苗基地送来优质种苗，让我带头种植试验田 8

亩，动员全镇群众试种推广 30 亩。”

在宕昌县农技中心的精心技术指导下进行

产前、产中、产后服务，张喜娃的试验田喜获丰

收。经省、县专家组测产，亩产达到 2800 斤，预

计 8 亩地总收入超过 6 万元，较常规种植增产

50%以上。“前半年干旱少雨，能有这样的收成，

真要感谢党的惠民好政策。”张喜娃说，这技术

真是让大伙抱上了“金娃娃”！

反 季 节 育 苗 技 术 为 宕 昌 县 当 归 产 业 可 持

续 发 展 提 供 了 强 有 力 的 技 术 支 撑 。 当 归 常 规

育 苗 移 栽 种 植 中 ，成 药 期 抽 薹 是 制 约 当 归 种

植 稳 产 和 丰 产 的 主 要 因 素 ，当 归 反 季 节 育 苗

有 效 控 制 了 当 归 成 药 期 抽 薹 率 ，但 育 苗 成 本

较高，且移栽后返青较慢，导致产量低而无法

大面积推广。

省农业科学院中药材研究所研究员龚成文

介绍，通过田间观察，反季节育苗当归成药期田

间 抽 薹 率 在 2%左 右 ，常 规 育 苗 田 间 抽 薹 率 在

30%以上；现场测产结果表明，反季节育苗移栽

当归鲜产较常规育苗移栽当归产量提高 50%以

上，大幅提高田间保苗率和产量。

科技赋能 当归苗反季“生金”

本报天水讯（新甘肃·甘肃日报记者冯宝强）

桃果采后保鲜期短、易腐坏变质，一直是制约

产 业 发 展 的 难 题 。 11 月 16 日 ，随 着 最 后 一 批

秦安蜜桃的顺利出库，通过智能冰温保鲜等技

术 ，成 功 将 优 质 蜜 桃 的 保 鲜 期 从 不 足 30 天 突

破 至 100 天 以 上 ，为 桃 产 业 的 品 牌 化 运 营 、错

峰上市、延长产业链提供了关键的技术保障，

也 为 我 国 果 蔬 采 后 保 鲜 技 术 的 整 体 进 步 贡 献

出宝贵经验。

走 进 秦 安 县 智 能 冰 温 保 鲜 库 ，贮 藏 了 百

天 时 间 的 桃 子 出 库 后 果 实 色 泽 鲜 亮 、风 味 浓

郁 、汁 液 充 沛 ，品 质 如 初 。 这 一 成 果 源 自 多

方 协 同 攻 关 ：2024 年 ，秦 安 县 秦 瓴 智 联 数 字

科 技 有 限 公 司 建 成 首 座 智 能 冰 温 保 鲜 库 ，随

后 联 合 省 农 业 科 学 院 农 产 品 贮 藏 加 工 研 究

所 、秦 安 县 果 业 局 ，针 对“ 秦 安 蜜 桃 ”展 开 系

统 技 术 攻 关 。

科 研 团 队 克 服 了 温 度 精 准 控 制 的 难

点 ，结 合 保 鲜 剂 预 处 理 、失 水 控 制 等 配 套

技 术 ，对“ 北 京 七 号 ”“ 陇 蜜 九 号 ”等 主 产 品

种 进 行 了 贮 藏 试 验 。 结 果 显 示 ，经 过 100

天 的 冰 温 贮 藏 ，蜜 桃 成 功 规 避 了 冷 害 症 状 ，

果 皮 与 果 肉 色 泽 新 鲜 ，果 实 仍 具 备 正 常 后

熟 软 化 的 能 力 ，软 化 后 汁 液 丰 富 ，风 味 完 美

保 留 。

省农科院贮藏加工所研究员颉敏华介绍，

桃属于冷敏感性果实，采后生理代谢旺盛，在

常规低温（0℃以上）贮藏中，不仅容易软化腐

烂，还常因“冷害”导致果肉褐变、絮状败坏、木

质化、风味丧失等问题，传统技术保鲜期难超

一 个 月 。 而 冰 温 贮 藏 技 术 可 将 温 度 精 确 稳 定

在果实冻结点以上至 0℃的狭窄区间，能极大

抑制代谢、延缓衰老，保鲜效果远超普通冷藏

两倍以上。

秦安蜜桃冰温保鲜技术的成功，不仅有效

破解了桃果实贮藏期短、品质劣变快的核心瓶

颈，形成了一套可复制、可推广的冰温保鲜技

术模式，还将推动冰温保鲜技术在樱桃、葡萄、

花牛苹果等鲜活农产品领域的广泛应用，实现

保鲜技术新跨越。

技术突破 秦安蜜桃保鲜超百天
本报兰州讯（新甘肃·甘肃日

报记者冯宝强）近日，打着“甘味”

标 签 的 百 吨 庄 园 牧 场 牛 奶 从 兰

州 起 运 奔 赴 东 南 亚 市 场 。 这 是

庄 园 牧 场 接 到 的 第 二 批 出 口 订

单 ，系 合 作 方 基 于 首 批 产 品 的 良

好 市 场 反 馈 发 起 的 复 购 ，标 志 着

“ 甘 味 ”乳 品 海 外 业 务 迈 入 稳 定

供应新阶段。

作为我省省级农产品区域公

用品牌的核心成员，甘肃农垦集团

庄园牧场依托北纬 38 度黄金奶源

带优势，深耕全产业链协同发展，

以河西走廊富硒牧草培育为基础，

打造出兼具地域特色与高品质的

“甘味”乳品系列。首批出口的牛

奶凭借天然健康的品质，在东南亚

市场赢得认可，此次复购订单的落

地，不仅印证了“甘味”乳品的国际

竞争力，更彰显了我省寒旱特色农

业的产业优势。

“ 甘 味 ”品 牌 已 构 建 起“ 省 级

公 用 品 牌 + 市 县 区 域 品 牌 + 企 业

商标品牌”的三级融合体系，涵盖

2100 多 种 特 色 农 产 品 ，远 销 100

多个国家和地区。庄园牧场将持

续 以“ 甘 味 ”品 牌 为 引 领 ，深 化 科

技 创 新 与 品 质 管 控 ，依 托 全 产 业

链 优 势 稳 步 拓 展 全 球 市 场 ，让 更

多承载陇原特色的优质乳品走出

国 门 ，助 力“ 甘 味 ”品 牌 进 一 步 提

升国际影响力。
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新甘肃·甘肃日报记者 马国顺

11 月 16 日 16 时，重庆双福农产品批

发市场人头攒动，“甘味入渝”特色农产品

推介会的余温尚未褪去——甘肃亿家康

农产品有限公司负责人李彦华捧着刚封

装好的褪皮红枣样品，穿梭于仍在洽谈的

客商间，手机里新存的 3 家重庆采购商联

系方式，是她在交流会上通过主动“抢话

筒”推介换来的成果。

2024 年，重庆双福市场吞吐货物数据

显示，甘肃果蔬年进场量已达 23.2 万吨，洋

葱、土豆、静宁苹果等大单品常年占据西

南市场供应榜前列。从黄土高原到巴山

蜀水，“甘味”能在竞争激烈的西南市场站

稳脚跟，靠的不是偶然。这份底气，藏在

陇原大地孕育的独特品质里，浸在陇原儿

女守正创新的厚道坚守中，更写在农业生

产者扎根土地、主动突围的实干里。

“甘味”的寒旱突围：极限环境
培育“极品”

甘肃在干旱、高寒的环境中，闯出一条“向

旱要宝、以寒提质”的突围路——他们循着光

照长、昼夜温差大、病虫害少的气候优势，用良

种、良法唤醒贫瘠土地，让“寒旱”成为“甘味”

最鲜明的品质标签。

在河西走廊西端的瓜州县，“同辉 20”向日

葵的花盘沉甸甸垂向地面。“这品种是‘旱地里

长出来的金疙瘩’！”种植大户赵多新感叹，“以

前种老品种，春旱一闹出苗率不足 70%，现在

‘同辉 20’抗旱耐瘠薄，出苗率能到 92%，就算

遇上倒春寒也不怕。”

更 让 赵 多 新 惊 喜 的 是 ，这 品 种 生 育 期 仅

100 天，比传统品种提前 15 天成熟，正好赶在

孜然收获后复播，让原本要闲置 3 个月的土地

实现“一地生两金”。今年他的 20 亩复播葵田，

亩产达 380 公斤，每公斤售价 14 元，比往年多

赚了近 5 万元。

这样的“向旱突围”，在甘肃处处可见。在

兰州市七里河区的百合田里，一株株百合都要

经历“九年磨一剑”的生长周期——“三年生、

三年养、三年长”，这是兰州百合独有的生长规

律，也是它成为全国唯一食用甜百合的秘诀。

“旱地里种百合，得像养孩子一样细心。”

种植户王建军说，他们用膜下滴灌精准控制水

分，避免根茎腐烂，再覆上秸秆保墒。“这样种

出来的百合，瓣大肉厚，煮在粥里自带清甜，不

用放糖都好吃。”如今，兰州百合已开发出 18 种

食用、美容、保健等衍生品，成为“甘味”里的

“黄金单品”。

道地药材的“淳厚”，更是寒旱环境的馈赠。

陇西保和堂药业的销售总监安莹娟在推

介 5 万亩中药材有机种植基地里丰收的黄芪、

当归、党参时说：“陇西海拔 3000 米的黄土高

原，远离污染，土壤里的有机质含量高，种出的

黄芪根条粗大、粉性足，药用成分含量比国家

标准还高 20%。”为了守住这份淳厚，基地从种

子繁育到田间管理都遵循 GAP 标准，还联合科

研院所攻克了重茬连作难题，独创无硫鲜货加

工工艺，制定了《当归、党参、黄芪（鲜制）无硫

加工技术规范》，年产能达 2 万吨的无硫饮片，

成了同仁堂、先声药业等药企的“香饽饽”。

“极限环境培育出极品农产品，我们突破

了‘寒旱’的不利影响，并将其打造为优质农产

品的特质，是‘甘味’在全国众多农产品中实现

优中优的不二法宝！”甘肃省农产品产销协会

会长武红安说。

甘肃的厚道坚守：诚信筑牢品质
“生命线”

“甘味”能走得远，靠的不仅是先天的好禀

赋 ，更 靠 陇 原 人“ 厚 道 做 农 、诚 信 做 品 ”的 坚

守。从田间到餐桌，一套覆盖“标准制定、全程

管控、制度保障”的品质防线，让“甘味”的每一

口都透着放心——这是甘肃人对农业生产“品

质”最朴素的理解，也是“甘味”赢得市场信任

的核心密码。

在兰州迈绿达农产品有限公司的高原夏

菜分拣车间，工人们将刚采摘的西蓝花、莴笋

按大小分级，每箱蔬菜上都贴着一张二维码。

“扫码就能看到这箱菜的种植基地、施肥记

录、农残检测结果。”公司负责人魏公军

指着二维码说，“咱做高原夏菜，靠的就

是‘干净’二字——基地在海拔 1800

米以上，病虫害少；采收后 4 小时内

预冷，全程冷链运到重庆，保证市民

吃 到 的 是‘ 带 着 高 原 露 水 的 新 鲜

蔬菜’。”2024 年，迈绿达的高原夏

菜在重庆市场销售额突破 8000 万

元，复购率达 90%以上。

这份“干净”，源于甘肃对绿色

标准的严苛追求。截至 2024 年底，

全 省 已 建 成 绿 色 标 准 化 种 植 基 地

1750 万亩、标准化养殖场 2100 个，“三

品一标”认证产品达 2415 个，数量位居

西北前列。在定西市安定区的薯香园农

业科技有限公司，马铃薯被加工成全粉、饼

干、薯片等 20 多种产品，公司负责人介绍说：

“我们从种薯选育到加工包装，有 18 道质量检

测关，就连薯片的盐分含量都精确到 0.1 克，确

保每一口都安全、健康。”

制度层面的“保驾护航”，更让“甘味”品质

有了刚性约束。

2024 年，甘肃出台全国首部关于农产品区

域 公 用 品 牌 建 设 的 地 方 性 法 规 ——《甘 肃 省

“甘味”农产品品牌培育管理条例》，配套印发

《“甘味出陇”工作实施方案》《“甘味”品牌宣传

推广实施方案》等文件，形成“1 部条例+1 个意

见+3 个方案”的完整制度体系。

“条例明确了‘甘味’品牌的准入和退出机

制，比如企业产品如果检出农残超标等质量问

题，不仅要从‘甘味’名录中清退，而且 3 年内不

得再申请。”甘肃省农业农村厅二级调研员马

进东介绍，这套制度就像品质过滤网，确保进

入市场的“甘味”产品都经得起检验。

在苦水玫瑰产业发展中，标准的力量尤为

凸显。永登县制定颁布了 9 个苦水玫瑰国家和

行 业 标 准 ，从 种 植 到 加 工 都 有 明 确 规 范 。 在

“甘味”进入重庆市场的推介会上，永登县玫瑰

产业协会秘书长把存礼说，正是这份对标准的

坚守，让苦水玫瑰精油香茅醇含量达到保加利

亚玫瑰的 8.3 倍，成为日化企业的“抢手货”，

2024 年全产业链产值突破 28 亿元。

陇原企业的诚信基因，更让“甘味”品质落

地生根。陇西保和堂药业在生产车间设置了

“质量监督岗”，每天对饮片的农残、重金属、药

用成分进行全检，还引入红外防伪技术鉴别高

仿品，确保每一批产品都可溯源。“曾经有一批

当归饮片因为水分含量超标 0.5%，我们当场销

毁了 200 公斤，损失近 10 万元。”公司销售总监

安莹娟说，做药材就是做良心，宁可亏本，也不

能亏信誉。

农人的实干勇气：汗水真情换来
市场认可

“甘味”拓市场的底气，最终要落到人的身

上。从田间地头的种植户，到跑市场的企业负

责人，陇原农业生产者用“脚踩泥土、主动出击”

的实干，要把“甘味”从黄土高原送到全国的餐

桌，必然要以汗水浇灌出市场的信任之花。

甘肃亿家康农产品有限公司负责人李彦

华，就是其中的代表。在今年“甘味入渝”供销

两端交流会上，她带着公司的红枣、西梅样品，

主动“抢”过话筒：“各位重庆老板，咱这优中选优

的红枣不仅实现无菌去皮去核，还经过传统的

三蒸三酿工艺处理，煮着吃粉糯香甜、直接食用

也回味悠长；西梅是自然成熟的，糖度能到 18

度，比进口西梅还甜！”为了让客商直观感受品

质，李彦华现场分发黑得发亮的红枣，邀请大家

品鉴。“这红枣确实好吃，入口堪比枣泥，又带着

嚼劲！”重庆真会选农业发展有限公司总经理周

思丞尝过后，当场与她达成采购意向。

李彦华的这份主动，源于她对自家产品的

底气。在兰州市西固区的 500 亩种植基地里，

她推行“林下种养结合”模式——300 亩枣树林

下套种红薯、牧草，同时养殖 2000 只土鸡，鸡

粪当肥料，红薯藤喂鸡，形成生态循环。“以前

单 种 枣 树 ，单 纯 销 售 大 枣 ，亩 收 入 不 足 2000

元，现在对大枣进行深加工，加上循环种植养

殖，亩均综合收入能到 5000 元。”李彦华说，为

了打开重庆市场，她数次在双福市场走访客商

和消费者，摸清了重庆消费者喜欢“粉糯型”产

品，今年特意选育了适合的品种和加工工艺，

获得了市场的青睐。“这次能谈下 3 家客商，靠

的就是‘接地气’——知道客户要啥，才能把产

品销售好。”

在甘肃，像李彦华这样的生产者还有很多。

河西走廊的李茹军，是瓜州县赢丰陇农民

专业合作社的负责人，为了让向日葵卖上好价

钱，他引入两台大型自动筛选机，把瓜子按大

小、饱满度分成 5 个等级。“以前统货卖每公斤

12 元，分级后最好的能卖到 15 元，一亩地多赚

300 元。”他还推行“孜然+向日葵”复播模式，

800 亩地一年两收，带动合作社 20 户农户人均

年增收 4000 元。

“去年重庆客商订了 20 吨分级瓜子，反馈

说‘颗粒均匀，没有空壳’，今年又加了 10 吨订

单。”李茹军笑着说。

静宁苹果种植户更是把“实干”刻在骨子

里。每年开春，种植户都会带着工人给果树施

有机肥，修剪枝条，消杀清园。“果树就像孩子，得

细心照顾才能结好果。”去年冬天，为了防止果

树受冻，农户们采取给树干刷白、缠保温膜的方

式保温，还在果园里搭建了防风障，“虽然提高

了种植成本，但苹果产量提高了 10%！”2024年，

种植户周晓利的合作社通过电商平台卖了 50万

斤苹果到重庆，“很多重庆客户说‘静宁苹果甜，

下次还买’，这就是对咱最好的认可。”

从现代农业寒旱品质突围，到厚道性格坚

守品质防线，再到生产者实干付出，“甘味”拓市

场的底气，其实就是甘肃农业“天时、地利、人和”

的生动写照。随着“甘味出陇”行动的深入，这

份来自黄土高原充满绿色有机“底气”的“甘甜”，

必将在全国农产品市场绽放更耀眼的光彩。

—从“甘味”开拓西南大市场看陇原农业产业破局的底气

诚 信 铸 “ 甘 味 ”

渝见“甘味”推介会吸引客商前来品鉴洽谈。 新甘肃·甘肃日报记者 马国顺

静宁县威戎镇果农正在采摘苹果静宁县威戎镇果农正在采摘苹果。。（资料图）

新甘肃新甘肃··甘肃日报通讯员甘肃日报通讯员 王王 毅毅

△岷县秦许乡农户在庭院晾晒当归制品。

（资料图） 新甘肃·甘肃日报通讯员 郎佐民

△

民乐县新天镇农户对向日葵进行管护。

（资料图） 新甘肃·甘肃日报通讯员 王晓泾


