
我有一个多年的好友，她和男友谈了
几年恋爱后，当初第一次上门去见未来的
公婆，哪知这公婆决定好好考验一下这个
未来的儿媳，看她是否是那种贤妻良母型，
于是就差遣她饭后去洗碗。我的这位好友
虽然在家并不是娇生惯养长大的，但得知
是准公婆在有意考验她时，于是别过脸去，
对男友说：“第一次上门就让我洗碗？以后
我还不是要洗一辈子？别做梦了，即使咱
俩有以后，我也不会洗！”

这场恋爱，因为这场洗碗风波，闹得不
可开交，虽然后来我的这位好友还是嫁进
了这个家门，但婚后婆媳之间的关系，就这
样永远地僵持着，一家人疙疙瘩瘩地生活
在一起，心里像是堵上了一道墙，十分不
爽。

男女双方在恋爱中，第一次上门，无论
是丈母娘还是公婆，她们都有考验对方的
想法。如果是男朋友上门，丈母娘考验女
婿的心理会更迫切，比如，丈母娘让你帮助
做点家务事，看看你有没有大男子主义的
倾向；丈母娘端来几杯绿茶，几个人中，唯
独少了一杯，看看你会不会把茶杯让给别
人，或看看你是否在意那个没有茶杯的

人。此时，男人们会有怎样的反应？
如果知道这是个考验，大半男人不会

在意，闯过关的男人会心高气傲地对女人
说：“我从小就善于关心别人，我会给你幸
福，以后我保证会这样对你好的。”因为有
了这段考验的经历，婚后的女人们常常觉
得男人被整得好爽好可爱，并喜欢将此当
成荣耀津津乐道，直到你的耳朵起了老茧
也乐此不疲。

可同样是考验，男人们和女人们的态
度不同，值得探讨。在这点上，女人的气
度，确实不比男人，更不会懂得迂回。你想
想，男人第一次上门，就凭一点谦让，然后
说一句“保证以后会对你好”，这样一句轻
飘飘的话，就让丈母娘和你丢盔卸甲，甘心
让你成了他的新娘，可男人抱得美人归后，
又有几个能够守在家里做牛做马，又有几

个女人能够忍受男人不出去闯荡事业，而
呆在家里像个“窝囊废”？

所以如果爱，这种考验到底有没有必
要？如果明白了这种道理，明知考验只不
过是一个花架子，是一种心理需要，根本不
能保证幸福，那为什么还想去考验她呢？
就像我的这个好友，如果她真的爱你儿子，
准公婆就因为差遣她去洗几个碗，万一她
圆睁杏眼不肯买账，闹得大家都不愉快，岂
不是影响以后家庭婆媳关系？

可就是这种考验，不仅丈母娘和公婆
喜欢用，就连恋爱中的双方，有时也想用来
证明对方是不是真爱。我的表妹，谈恋爱
时认识一个人品很不错的男人，男人有车
有房，另外还担任着一家外企的部门经理
之职。她还有什么不满足的呢？可他每次
向她求婚，她总是装聋作哑，当然最重要的

一点，她还是想考验他对她的感情是否死
心塌地。有一次，男友满怀信心买来一大
把玫瑰，又一次向她诉说衷肠。看着他那
盈满柔情的眼眸，表妹真想一口答应他。
可忽然间，她又想起朋友们常常说的一句
话：轻而易举就得到的东西，男人是不懂得
珍惜的。转念之间，她敷衍他说，我还不是
很了解你，等等再说吧。他默默无语，感到
无比失望。望着他离去的背影，她在心里
说，下一次来，我一定答应你。

可接下来的日子，她一直等待着他的
再次表白，未曾想到他却再也没有出现。
一天晚上，她终于忍不住拨通了他的手机，
他没接。随后他用短信发来一句冰凉彻骨
的话：我已经有了新的女友，我不想再无休
止等待。那一刻，表妹追悔莫及。

或许女人们会认为，爱情不是不能考
验，而是不想委屈自己高傲的心，因为她们
总觉得自己结婚后会吃亏。对她们来说，
考验男人是应该的，被男人考验是不行的，
虽然有时候根本上升不到考验。殊不知，
如果爱，又何必要考验？因为考验这道篱
笆，一旦你有了这种想法，说明你对爱情根
本没有信心，这种没信心的结果，只会给你
的爱情添堵，甚至在彼此的心里从此蒙上
爱的阴影。
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祖父和外祖父同村，两家隔
着一条胡同，但风水大不同。外
祖父是教书匠，祖上出过举人，祖
父是石匠，深刨家族历史，搜不到
一位文化人，当代读书郎也皆不
是读书的料，祖父怕人嘲笑，对外
常说，不是家族人不聪明，是风水
问题，祖坟不冒“秀才”这股儿烟，
没办法的事儿。

那年，祖父想改风水，不顾外
祖父的“成分”问题，顶着压力，让
父亲娶了母亲。还好，母亲争气，
我成绩优异，初中毕业会考全年
级排名第二。祖父看到了希望，
见人就汇报我的成绩，在他眼里，
全年级第二和全国第二差不哩，
高中再努把力，就能高中状元郎。

进了重点高中，都是好学生，
我优势全无，成绩渐渐稀松，但祖
父不知道这些，我也不向他汇报，
他还沉浸在孙女就是状元郎的美
梦里，每次家族聚会，祖父都把我

隆重推销出去，特别是祖父的六个女婿，为了哄老岳父高
兴，把我当成状元郎对待。

一次祖父过生日，家族里的男人都喝高了，小姑父当
着众人表态，我若考上大学，他支援两千元，众姑父也不
示弱，纷纷响应。两千元在九十年代初，绝对是个大数
目，那是小姑父大半年的泥瓦匠收入。

下午姑父们酒劲儿消散了，又赶紧把话往回倒，小姑
父说，海霞若能考上清华，我奖励她二千元；若是考上省
内重点大学，我奖励她一千元，若是考上普通大学，奖励
五百。众姑父们也跟着点头，赞同小姑父的提议。

高三下半学期，祖父得了肺癌，高考前半月，祖父离
世。去世前，祖父拉着我的手，似有话说，父亲说，放心
吧，你孙女肯定是状元郎。祖父用微弱的声音说，不用给

她压力，考过“孙山”即可；若落榜了，也不许数落孩子，那
是风水问题。

院子里，小姑父顺着祖父话给我解压，用不着有压
力，考啥啥好。大姑父爱开玩笑，一针见血地说，你这几
个姑父都穷，讲真，五百元我们拿着也沉甸甸的，你小姑
父的意思是考个二百元的大学荷包最得意。

祖父走了，带走了祖坟上刚冒出的那股儿青烟。高
考成绩出来，母亲对我一顿臭骂，多年来冉冉高升的希望
就此破灭。我的成绩，羞于启齿，但我还是考过了“孙
山”，只不过成绩不理想罢了。

从高考完第一天，到高考出成绩那天，亲朋们一直挂
念我的成绩，特别是六个姑姑，几乎每天一问。成绩出来
后，母亲觉得没面子，我更是无颜见江东父老，躲在家里不
敢踏出家门一步。那天，姑姑们来了，她们听说高考放榜
了，一刻也沉
不住气，跑来
我家问问考
得如何。母
亲 一 挂 脸 ，
说 ，考 得 不
好，辜负了大
家厚望，还说
我都没脸出
门了。

姑 姑 们
挤进屋内劝
我，鸡汤倒了一锅又一锅，我还是不见半丝笑容，最后小
姑拍着我的肩膀，说，海霞，我跟你说句实话吧，不是你实
力不行，是咱祖上风水不好。

大姑也附和说，臭姑父烂姨夫，有这些不想掏钱的主
儿念叨着，风水能好才怪。你爷爷留下话了，考过“孙
山”，能有学念就是胜利。

姑姑们把我说乐了，我这成绩解救了多少人荷包呀。
多年后，想起我的高考，满满的暖阳，感谢我的戏精

亲戚：考得好，他们会说是我实力所致；考砸了，他们不嘲
笑、不鄙视，而是吐槽风水问题。我在他们心里，永远是

“硬核”状元郎。

拿破仑在征服意大利的战斗中，士兵们打得很
辛苦，他夜间经常亲自巡岗查哨。这天，在巡岗中，
他竟然发现一名哨兵倚着大树睡着了。拿破仑正想
发怒，但他转念一想，连续作战让士兵们几天没有合
眼，难免犯困。于是，拿破仑悄悄地拿起枪，替哨兵
站起了岗。半小时后，哨兵从沉睡中醒来，发现替自
己站岗的竟然是全军的最高统帅，一时惶恐至极。

拿破仑温和地说：“朋友，你们艰苦作战，又走了
那么长的路，睡着了是人之常情。但是，你要牢记你
的责任，关键时候疏忽不得，一时的大意可能会断送
全军啊！”士兵听后，很是感动。拿破仑将心比心的
态度，赢得了士兵们发自肺腑的钦佩和拥戴。他统
领的军队战斗力和凝聚力也大大增强，很快成为欧
洲大陆一支屡战屡胜的劲旅。

作为全军统帅，拿破仑军纪虽严，却懂得将心比
心，体谅士兵，设身处地为士兵着想。如此，不仅很
好地照顾了士兵的情绪，让对方欣然接受他的批评，
而且还让对方充满了对他的感激、尊重与敬服之情。

人际交往中，彼此之间若能将心比心，以己心换
彼心，人与人之间就会少一些自私和狭隘，多一些宽
容与体谅；少一些计较和怠慢，多一些理解与尊重；
少一些冷漠和伤害，多一些温馨与善意。

说易行难，与人交往，如何做到将心比心呢？在
交往中发生摩擦的时候，我们如能站在对方的角度，
暂时放下自己，走入对方的内心世界，用他的眼光和
心境去看他的遭遇，而不是妄加评断，这样就会以辩
证的眼光看待问题、分析问题，然后以“恕己之心恕
人”，理解对方的苦衷，对他的过错与失误予以包容
与体谅；说话办事时，做到心理互换、推己及人，站在
对方的立场上体味、考虑问题，许多问题就会因为彼
此的理解而迎刃而解。如此将心比心，就能赢得别
人的友情与信任，进而做到相互理解、关怀和情感上
的融洽。

将心比心，既是一种交际的智慧，也是一个人心
胸、气度的体现。古往今来，善于将心比心赢得成功

交际者众多：管仲和鲍
叔牙合伙做生意，管仲
常占鲍叔牙便宜，鲍叔
牙了解管仲家境贫寒，
不予计较，反为其向他
人辩解，留下“管鲍之
交”的佳话；魏征曾鼓动
太子建成杀掉李世民，
李世民深知魏征忠于主
上，不计旧怨，量才重
用，魏征竭才尽力报答
知遇之恩，成就君贤臣
忠的美谈；“文革”期间，
马季曾经给恩师侯宝林
写过大字报，侯宝林明
白马季身不由己，多次
为其开脱，于是师徒冰
释前嫌复旧交……

朋友们，学会敞开
心扉，将心比心吧！只
有懂得将心比心，才能
理解他人并拥有豁达的心境，创造和谐的人际关系，
从而助你走向人生、事业的成功。

在街道的两旁有两家粉馆，米粉制作的工
艺和味道都不错，两家粉馆的服务也挺周到，这
里又是大人上班，学生上学的必经之路，所以在
这里吃早餐的人总是络绎不绝。

两家粉馆的生意都挺好，屋内常常都到了
“客满为患”的地步，可是两家店铺最后的收益
却有着很大的差距。常在这里吃早餐的人慢慢
地有了经验，如果你要是赶时间，就得到巷口的
右边这一家，因为他们家的汤不是那么烫，吃起
来很顺口，味儿正好，不必为等汤冷却而耽误你
宝贵的时间。

这一切都来源于老板的一个改变。老板在
做生意的过程中发现每天早上在这里就餐的人
实在是太多，但由于店铺面积太小，同时容纳就
餐的人数就有限。为了缩短客人的就餐时间，
老板起初是左思右想，想尽了一切可以想的办
法，但效果都不够理想。后来经过反复观察和
对比，老板发现最影响客人就餐时间长短的不
是别的原因，原来是客人碗里的汤，因为碗里滚
烫的汤要冷却一会客人才能喝上。这一等待就
直接影响到店铺里客人的流动速度。

为了让客人能尽快地流动，老板后来只做
了一项不需要任何投资的改变就让先前的困境
得到了大幅度的改观。老板要求工人每天晚上
烧上一大锅汤，让它冷却到入口最合适的温度
保温即可。第二天在煮米粉的时候配上作料，
不加传统工艺的沸水，而是加上头一晚准备好
的汤料，让客人直接入口就能品尝到最纯正的
味道，而不必去等到它冷却，虽然也只有短短几
分钟，但这几分钟让客人的流动量大大增加，从
而店铺的真正收益也随之大幅度增加。

就这一个小小的改变，就让自己的生意远
远比对面粉馆的生意好上很多。虽然都是一碗
汤，但所处的温度不一样，它们所创造出来的财
富就不一样。

一碗汤，找准了自己存在的最佳温度，就能
创造出最大化的财富，而我们自己又何尝不是
如此呢？要想赢得巨大的成功，就应该事先找
到自己应该所处的最佳位置，位置摆正了，你离
成功或许就不远了。

请别这样考验

□鲍海英

将
军
的
柔
情

□陈甲取

﹃
硬
核
﹄
状
元
郎

□马海霞

一碗汤的最佳温度
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